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Eclosion de redes de ‘business angels’ y aceleradoras de negocios

El dinero privado pierde
el miedo a internet

MAR GALTES
Barcelana

nvertir en empresas de ba-

se tecnoldgica tiene mu-

cho riesgo, si. Pero ha re-

sultado que invertir en la-
drillo tenia mucho mas. Y asi, en
los dltimos meses, se estd vivien-
do en Barcelona una situacion de
efervescencia entre emprendedo-
res v business angels que se inspi-
ra en ese entorno idealizado que
es Silicon Valley, donde hay mu-
chos proyectos, mu-
cho capital, y todos
trabajando de for-
ma interrelaciona-
da (“estamos lejos,
pero vamos en la
buena direccion”,
coinciden los entre-
vistados). Tres ele-
mentos han sido cla-
ves en esta madura-
cion del ecosistema
emprendedor en
Barcelona: ya em-
pieza a haber una
trayectoria de casos
de éxito que genera
un circulo virtuoso
de confianza; esos
emprendedores de
segunda  genera-
cion hacen de men-
tores a los nueves; y
el capital privado
-y los inversores
tradicionales- esta
reconciliandose
con internet,

Se suceden las
rondas de financia-
cién de 200.000
euros, hasta de un
millon.  Barcelona
se estd consolidan-
do en centro de refe-
rencia de empresas,
con un claro enfo-
que en el comercio
electrénico: a las
“veteranas” Priva-
lia, eDreams, Intercom, Atripalo,
Anuntis, LetsBonus, Trovit o It-
Net, no dejan de aiadirse iniciati-
vas: Groupalia, Ulabox, Uvinum.

De esta situacion se desprende
también un mensaje: en medio
de tanto discurso negativo al que
obliga Ia coyuntura, también hay
gente que arriesga, que hace las
cosas bien, y que crece.

Hace un afio habia en las redes
de business angels en Barcelona
mas de 500 inversores privados.
“La sensacion es que en poco
tiempo se ha duplicado el capital
riesgo, v hay muchos mas busi-
ness angels”, dicen desde una de
las instituciones mds activas.
“Mucho dinero privado llegd a in-
ternet en el 2000 y salié mal. Aho-
ra vuelve” apunta Luis Martin Ca-
biedes, de Cabiedes & Partners.

Carlos Blanco, emprendedor e
inversor en SeedRocket y First
Tuesday, corrobora que cada vez
hay mas gente interesada en in-
vertir en negocios de internet.
“Un business angel aporta inver-
sion, pero también networking y
conocimiento”. Desde su expe-
riencia, recomienda invertir en
blogues de 8-10 proyectos, “si no,

dificilmente se alcanzari la renta-
bilidad”. Los business angels po-
nen su inversion, pero a cambio
exigen compromiso: “yo me deja-
ré el dinero, pero el emprendedor
tiene que dejarse la salud”, dice
irénicamente Albert Domingo.
Estin en auge los encuentros y
las aceleradoras especializadas
en tecnologia (siguiendo el mode-
lo estadounidense, el ejemplo de
Y Combinator) para conectar los
provectos y el dinero, alrededor
de foros, en campus. Como See-

L
drocket, First Tuesday, la britdni-
ca Rockstar implantada aqui con
Samba Accel; ademads estin las
impulsadas desde lese y Esade,
otras como Keiretsu, o los en-
cuentros internacionales como el
SeedCamp. Es muy habitual que
entre ellos co-inviertan. Los in-
versores pagan una cuota para
formar parte de lared y acceder a

Barcelona se
consolida como
centro de referencia
en emprendeduria en
el sur de Europa

los proyectos de emprendedores.
Pero también se han puesto las
pilas las grandes empresas. Tele-
fonica acaba de poner en marcha
Wayra, una aceleradora para pro-
yectos tecnologicos que ha proba-
do en Latinoamérica y ahora
arranca en Madrid y Barcelona.
Y La Caixa, a través de Caixa Ca-
pital Risc, pretende convertirse
en dinamizador del ecosistema.

Actualmente los business an-
gels pueden beneficiarse de una
deduccion del 30% de las cantida-
des invertidas, con un mdiximo
de 6.000 euros, explica Albert Co-
lomer, director de BANC Busi-
ness Angels Network Catalunya

“Pero hacer de business angel
atin no da para vivir”, dice Marek
Fodor, que fuera cofundador de
Atrapalo, ahora mentor en Seed-
Rocket. “Si es un hobby sosteni-
ble”. Fodor considera que la for-
taleza de Barcelona no es tanto
una cuestion de di-
nero sino de pro-
duccién de empren-
dedores: “Trabajas
en una de estas com-
paiias -Intercom,
eDreams- y tienes
ganas de empezar
tu propia empresa:
es una bola que va
creciendo”.

“Barcelona estd a
nivel europeo en in-
versiones media-
nas”, corrobora Lui-
sa Alemany, de Esa-
de. Una de las cla-
ves del éxito hay
que buscarla diez
afios atrds, en la
creacion, desde el
Cidem, de la Xarxa
d’Inversors Privats.
Y en la labor de Bar-
celona Activa.

El profesor del
Iese Pedro Nueno
sugiere invertir en
emprendedores co-
mo alternativa al
plan de pensiones:
“Si a lo largo de la
vida vas haciendo
inversiones  con
cierta  habilidad,
puedes crearte un
plan de pensiones
importante”, expli-
ca lo que él mismo
aprendié en Har-
vard del profesor Howard Ste-
venson.

En capital semilla se considera
que ya hay estructura suficiente,
pero falta ain el siguiente paso:
“faltan fondos de capital riesgo”,
apunta el emprendedor e inver-
sor Martin Varsavsky, quien sin
embargo considera que “en Espa-
fia, Barcelona es la ciudad que tie-
ne mas potencial tecnoldgico”.

Pero esta efervescencia no sig-
nifica que haya menos fracasos.
Luis Martin Cabiedes reconoce
que “el 80% de las inversiones no
funcionan desde el punto de vis-
ta de rentabilidad para el inver-
sor. Con el otro 20% tienes al me-
nos que multiplicar por 10 la in-
version”. Eso eso es posible “si di-
versificas y escoges bien”.

Barcelona va camino de ser el
clister de la emprendeduria en
el sur de Europa, como en Esta-
dos Unidos lo son Silicon Valley
y Boston, y en Europa, Cambrid-
ge o Berlin. Ya tenemos las em-
presas y el entorno que ejercen el
efecto tractor. Falta masa critica
y capital que asegure la siguiente
fase, que haga rentable el ciclo
inversor.e
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