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Suport a noves
empreses socials

Is projectes d’emprenedoria
“ social son iniciatives majorita-
riament empresarials, que ha-

bitualment utilitzen el mercat,

perd que tenen com a objectiu
principal la resolucié d'un prohlema social”, ex-
plica Miquel de Paladella, un dels responsables
d'UpSocial. De vegades s6n empreses mercantils,
ide vegades entitats sense anim de lucre que co-
mercialitzen productes. “Com a figura juridica
sutilitza una mica de tot, perqué no n’hi ha cap
que respongui bé”, lamenta. El gran problema,
diu, és'accés afinancament, i es podria resoldre
amb la creacio d'una figuranova, que anomenen
SL d’interés general, que introduis bonificacions
fiscals perd també limits al benefici privat. Al
marge de la incidéncia politica, UpSocial es de-
dica a donar suport a noves empreses socials en
I'arrencada. Importen idees innovadores que ja
han funcionat en altres llocs, i també ajuden a
créixer iniciatives petites nascudes aqui.

UPSOCIAL

Credits entre
particulars
amb millors
condicions

PROJECTES COMPROMESOS

Empresaris que innoven
per millorar la societat

L’Institut d’Innovacio Social d’Esade presenta cinc projectes innovadors enfocats a resoldre necessitats
socials. Ho va fer la setmana passada, en el marc de la seva jornada anual. L’equip d’UpSocial,
un projecte d’emprenedoria social que ajuda altres projectes d’aquest tipus en Parrencada, es va
encarregar de seleccionar els exemples. Son projectes en fase inicial, pero amb molt potencial per créixer
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Unmo

del revolucionari

XAVIER BERTRAL

d’accés a I’habitatge

economia digital
,ha transformat
molts productes
en serveis. ¢Es pot
aplicar  aquesta

transformacio a I'accés a 'habi-
tatge? L’equip de la consultora
Vida+facil esta convencut que si,
ihadissenyatunmodel revoluci-
onari. Seguint la logica de la in-
formatica al nuvol, o cloud com-
puting, han ideat el concepte de
I’habitatge al nivol, i han posat
enmarxa el projecte Cloud Hou-
sing. Els habitatges es podenveu-
re i tocar, pero el model d’accés
és absolutament flexible, basat
en el pagament per Us.
MarionaSoler, especialista en
disseny d’interiorsiresponsable
del projecte, el resumeix dient

XAVIER BERTRAL

que es tracta de “transformar els
edificis per donar respostaa les ne-
cessitatsactuals™. Alllarg de la vida,
les persones necessiten habitatges
amb caracteristiques molt dife-
rents. Cloud Housing planteja que
els seus usuaris paguin una quota
per Us i puguin canviar d’espai més
facilmentque amb la propietatifins
i tot que amb el lloguer, Amb una
xarxa d'edificis en diverses ciutats,
la idea també es podria aplicar fins
itot ales estades curtes.

Al marge dels espais privats, en
aquest model tenen un paper desta-
cat els espais comuns destinats adi-
verses activitats. Des de cuidar
I’hort fins a prendre el sol, passant
per menjar. També son importants
les infraestructures compartides,
com l'energia, la neteja, un club de

1 P2P lending, crédit
d'igualaigual, permet que
un particular concedeixi
un credit a un altre amb
millors condicions que a
través d'un banc, Puddle ésunade les
plataformes digitals que faciliten
aquests intercanvis, i ho fa amb un
component social afegit. Els usuaris
la comencen a utilitzar amb els seus
amics, i a mesura que tornen diners
construeixen unareputacid. “El pro-

compraiunserveide bricolatge.
“El model potencia el consum
col-laboratiu de productes i ser-
veis”, subratllaSoler, que detalla
que aquest consum es podria pa-
gar amb diners pero també amh
altres recursos com el temps.

De moment, Cloud Housing és
només una idea, i els seus crea-
dors busquen inversors per posar
en marxa un projecte pilot. Fan
una crida a les administracions,
que podrien donar resposta auna
necessitat ciutadana; als bancs,
que podrien donar sortida a edi-
ficis buits, 0 ales ONG, que podri-
en ajudar persones desafavori-
des. Els demanen que provin co-
sesnovesenunambitenque, des
de fadécades, tot funciona de la
mateixa manera.

jecte neix d’una experiéncia de 10
anys de fer-ho amb comunitats fi-
siques a Barcelona®, explicava Je-
an Claude Rodriguez-Ferrera, co-
fundador de Puddle, en una inter-
vencio gravada des dels EUA pera
lajornadad’Esade. “Estavem crei-
xent moltlentament i vaig decidir
anar a Silicon Valley”, va detallar
Rodriguez-Ferrera. Ambelsaltala
xarxa han passatde1.000 créditsa
P’any a1.000 crédits al mes.
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PERE VIRGILI

El punt de trobada entre
consumidors i productors

a Colmena que Dice Si

és una xarxa de comu-

nitats de consum que

funciona com un ruse

d’abelles. Cada comu-
nitat, o ruse, acull un grup de
consumidors i productors de
proximitat, i els facilitala com-
pravendad’aliments sense inter-
mediaris, “Cadarusc és indepen-
dent pero forma part d'una xar-
xa més amplia, que va néixer a
Franca i que ara té més de 700
comunitats a Europa, quinze a
Espanya i cinc a Barcelona”, de-
talla Justine Cattacin, unadeles
responsables.

Els impulsors de la xarxa ofe-
reixen un sistema informatic per
gestionar les comunitats, peroca-
daruscfuncionade maneraauto-
nomai el gestiona un particular.
“Es un microemprenedor que ha
decidit crear una alternativa de
consum al seubarri”, explica Cat-
tacin. Aquesta persona té la res-
ponsabilitat de dinamitzar el grup
al mon virtual i al real, organit-
zantlesentreguesdels productes,
que es fan setmanalment en un
espai fix.

El moment de I'entrega, diu
Cattacin, “és un dels punts més

Plataforma
per acostar
el traductor
amb 'autor

Expansid
LaColmena
que Dice ST
jatéls
comunitats
alEstatis
aBarcelona

Avantatges
Elsimpulsors
destaquen

la proximitat
iqualitat dels
productes
alimentaris

importants” de tot el projecte,
perque “els productors hi van a
entregar els productes i els com-
pradors arecollir-los,iallaescrea
un vincle entre productors i con-
sumidors i també entre els consu-
midors del mateix barri”. Per a
I'organitzador de tot aquest pro-
cés, fer aquesta tasca permet obrir
unafontd'ingressos complemen-
taria, dedicant-hi només unes ho-
res ala setmana. El responsable de
la comunitat i la plataforma re-
ben, cadascun, una comissié del
8,35% de les vendes.

Enlasevaintervencioalajor-
nada de I'Institut d'Innovacid
Sociald'Esade, Cattacin vadesta-
car com un dels principals avan-
tatges d’aquest model la proximi-
tatiqualitat dels productes, per-
queé provenen “de la produccid
sostenible, son productes ecolo-
gics”. Un altre dels grans objec-
tius és I'eliminacié d'intermedi-
aris, i Cattacin subratlla que be-
neficia tant els consumidors com
els productors: “El consumidor
paga un preu just, i el productor
rep un marge just, perque és ell
qui decideix el preu. A més, el
model de la plataforma és just i
transparent”.

Tecnologia per acabar
amb l'aillament de les
persones grans

Is projectes d'innova-

¢i6 social poden sor-

gir d’'un petit grup de

persones que comen-

cen des de zero pero
també d'una gran institucio com
I’Ajuntament de Barcelona, amb
el suport d’'una fundacié d’abast
mundial com Bloomberg Phi-
lanthropies, i ambun pressupost
inicial d'uns 15 milions d’euros.
Aquest és el casdel projecte Vin-
cles BCN, que vol aprofitar les
possibilitats que ofereixla tecno-
logia per acabar amb I'aillament
de les persones grans.

“A l'administracié publica
també innovem”, va reivindicar
el director d’innovacio social de
I'Ajuntament i responsable
d’aquest projecte, Ramon Sana-
huja, durant la jornada organit-
zada per Esade, El repte és im-
portant,ino para de créixer. “Vi-
vim més anys, perd més sols”, va
dirSanahuja, detallant'especta-
cular increment de persones
grans que viuen soles a Barcelo-
na. Hihadades, vaafegir, que de-
mostren que aquestes persones
tenen més possibilitats de tenir
problemes de salut.

La proposta de Vincles BCN
consisteix a “promocionar i en-
fortir els cercles de confianga”
d’aquestes persones. La idea és
que, amb una millor organitzacid
icoordinacié, es podrien rendibi-
litzar millor actius humans que

7R

acilitar la difusio
d’idees no només
critiquessind cons-
tructives, que ens
diguin que un altre
mon és possible”. Aquest era 'objec-
tiuinicial de Guerrilla Translation, un
projecte impulsat per un grup de tra-
ductors, segons una de les responsa-
bles, Arianne Sved. La idea inicial de
traduccions voluntaries, pero, va créi-
xer per englobar també traduccions

66

ara estan infrautilitzats. Per fer-
ho realitat, s’hadesenvolupatuna
plataforma tecnologica que posa
en contacte la persona gran i les
persones amb qui té vincles. Fa-
miliars directes pero també veins,
farmacéutics, metges ovoluntaris
d’entitats socials,

Elprojecte hacomengata fun-
cionar amb una prova pilotde 20
persones. “Tenim un prototip
per provar si la persona gran
s’atreveix amb la tecnologia, els
donem una tauleta amb unaapli-
cacio moltsimple, amb funciona-
litats molt basiques”, explicava
Sanahuja. Trucades, missatges,
videoconferéncies o un calenda-
ri per recordar les visites al met-
geoles pastilles. “Noes tractano-
més de la tauleta i I'aplicacio, si-
na de la implicacié de persones
que van a les cases i dinamitzen
aquesta xarxa”, destacava.

L’Ajuntament destinara 5 mi-
lions del pressupost municipal a
la primera fase, entre el 20151 el
2017,iel projecte harebutunaal-
tra aportacio de 5 milions de la
fundaci6 Bloomberg Philanthro-
pies. Aquesta entitat li va conce-
dir el primer premi del concurs
Mayors Challenge, en qué ajunta-
ments de tot el mon van presen-
tar 155 propostes. Ara es negocia
amb patrocinadors privats per
acabar de reunir els 5 milions res-
tants. L'objectiuallarg termini és
arribar als 20.000 usuaris.

de pagament. “Esunservei peer-to-
peerenqueéels autorsals quals tra-
duim no sén simples clients sind
també col-laboradors”, afegia Sved
en la presentacid, detallant que al-
guns autors sénalhoraeditorsd'al-
tres traduccions. Guerrilla Trans-
lation és la plataforma que acosta
elsunsambelsaltres,ambduesre-
glesd’or: traduccid artesanal, sen-
se software,ipreuadaptatales pos-
sibilitats de cada client.



